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La oportunidad de convertirte en el
lider de una nueva generacion

WORKSHOP INTERNACIONAL DE ORATORIA Y LIDERAZGO | ‘_ 3
GESTION PUBLICA '

DESCRIPCION DEL WORKSHOP

Este Workshop Internacional estd disefiado con el respaldo y particidcion de 17
profesores de 10 ditintos paises, especialistas en el drea de la comunicacion

persuasiva y el liderazgo, con estudios académicos y experiencia que avalan sus
ensefianzas.

- Los participantes aprenderdn de manera
m ,. tedrica y practica, a expresase en publico y
i exhibir sus habilidades; a conocer su miedo
escénico y como controlarlo; a cdmo hacer
el discurso persuasivo y las formas de
expresarse en radio o TV, asi como generar
contenido en redes sociales para no quedar
relegado al montén de los no vistos ni oidos,
~ experimentando, desde la comunicacion
asertiva, como llegar a ser un lider global
en un mundo en trasformacion.
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PATROCINANTES

URBE ADVANCE es un departamento que
pertenece a URBE UNIVERSITY, dedicada a la
actualizacion permanente de las habilidades
para mantenerse al dia con nuevas formas
de realizar la misma tarea con las Ultimas
tendencias en un sector o con los Gltimos
desarrollos en temas especificos.

CENTRO INTERNACIONAL DE GOBIERNO Y
MARKETING POLITICO, CIGMAP, de la
UNIVERSIDAD CAMILO JOSE CELA (UCJC),
Madrid, Espafia, es un referente en
Iberoamérica en la formacion, la investigacion
y la consultoria en temas vinculados al
liderazgo, la comunicaciéon o el marketing
politico, contribuyendo a la formacion de
dirigentes empresariales y politicos en muchos
paises.

El trabajo del CIGMAP ha sido reconocido con varios premios internacionales: seis
Victory Awards otorgados por The Washington Academy of Political Arts and Sciences, tres
reconocimientos entregados por parte de la Asociacién Latinoamericana de Consultores
Politicos y dos premios concedidos por la Institucion Educativa.

EDUCATIONAL DEVELOPMENT SYSTEM, EDS, es una corporacién legalmente constituida
en la Ciudad de Miami, Estado de la Florida, especializada en el desarrollo de programas y
planes educativos para el adiestramiento personal e institucional, en dareas relacionadas
con la gerencia publica y privada, asi como la actualizacion en materia de liderazgo,
gobernabilidad y participacién social y econdmica.
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WORKSHOP
MODULO | - Semana |
UN LIDER GLOBAL HABLA CON TODO Y CONTROLA EL MIEDO ESCENICO

Prof. Paciano Padrén (Venezuela) - Lunes 12/10/2020 - Clase en vivo

Hable con la voz, los ojos y el cuerpo

. La voz sonido (volumen, ritmo modulacion o entonacion y diccion o pronunciacion).
Proteccion y alteraciones de la voz

2. los ojos: contacto visual (Que sus ojos hablen siempre y que nunca contradigan la voz).

8. El cuerpo: gesticulacion. ¢CoOmo pararse ante el publico y qué hacer con los brazos y manos?
¢COmMo pararse ante el pdblico y qué hacer con los brazos y manos? ¢Cudndo y en qué forma
gesticular? Sintonia entre el mensaje y la expresién corporal. Gesticular ayuda a la memoria. El
rostro habla.

Prof. Méximo Paz (Argentina) - Martes 13/10/2020
Comunicacion no verbal

e La comunicacion gestual y el para lenguaje.

Prof. Daniel Eskibel (Uruguay) - Miércoles 14/10/2020
Inteligencia emocional

® Laintrospeccion en la bdsqueda de areas de mejora y puntos fuertes.

Prof. Paciano Padrén (Venezuela)- Jueves 15/10/2020 - Clase en vivo
Hable con los pulmones y controle su miedo escénico

1. Respiracion adecuada.

2. Ejercicios que le ensenardn a respirar abdominalmente. La potente respiracion diafragmatica.
8. El miedo escénico. Conozca sus causas y los efectos personales en usted.
4

. Ejercicios practicos que le hardn superar el temor escénico.

Prof. Galo Limén (México) - Viernes 16/10/2020
La imagen personal del orador eficaz
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WORKSHOP
MODULO Il - Semana 2
UN LIDER CONSTRUYE UN DISCURSO PODEROSO

Prof. Paciano Padrén (Venezuela) - Lunes 19/10/2020 - Clase en vivo
¢Como decir lo que quiere transmitir?

1. Defina el objetivo de su discurso: ¢de qué va a persuadir?

Caracterice la audiencia: ¢a quién va a persuadir?

Estudie, investigue sobre el tema objeto de su disertacion.

Disene el contenido del discurso.

Establezca el orden argumental.

Escriba su discurso o, segun el caso, prepare el esquema del mismo.

Seleccione y disefe los apoyos que utilizard.

Practique su discurso y prepare la escena.
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Pronuncie bien y asertivamente su discurso.

10. Evalldese y hadgase evaluar para avanzar.

Prof. Luis Suazo (Honduras) - Martes 20/10/2020
Pensar y actuar como un lider global
® Técnicas de argumentacion y persuasion.

Prof. Maria F. Gonzdlez (Colombia) - Miércoles 21/10/2020

Un discurso eficaz debe ser comprensible y breve

1. Organizacion logica de las ideas, énfasis en la idea principal, buen uso de los cuatro
instrumentos para hablar, buena dicciéon o pronunciacion, correccion en el lenguaje.

2. El discurso breve y bueno es dos veces bueno.

3. Ladispersion y la confusion: enemigos del discurso eficaz.

Prof. Jorge S. Barnés (Espafia) - Jueves 22/10/2020 - Clase en vivo
El arte de conversar y convencer

® Ejercicios prdcticos de oratoria persuasiva.

Prof. Gisela Rubach (México) - Viernes 23/10/2020
El discurso estratégico 04



WORKSHOP
MODULO Ill - Semana 3
UN LIDER ES UN COMUNICADOR PERSUASIVO Y EFICAZ

Prof. Nelson Oxford (Venezuela) - Lunes 26/10/2020 - Clase en vivo
Un lider transita los cuatro grados de la oratoria

La unidimensional

La bidimensional.

La tridimensional.

N N

La masiva: A) En la radio B) En la TV C) En la entrevista periodistica o rueda de prensa
D) En las redes sociales.

Prof. Dino Radl (Pera) - Martes 27/10/2020
Un lider persuasivo y eficaz tiene una actitud conveniente
1. Aprende a impresionar a la audiencia.

2. Escucha a sus interlocutores.

Prof. Oswaldo Moreno (Ecuador) - Miércoles 28/10/2020

Los mensajes verbal, vocal y visual del lider son coincidentes y complementarios,
nunca contradictorios

Prof. Nelson Oxford (Venezuela) - Jueves 29/10/2020 - Clase en vivo
Que sus mensajes en las redes no queden en el montén de los no vistos, ni oidos
1. Especificidades del mensaje oral del lider en las redes sociales (voz y video)

2. Impacte a sus interlocutores.

Prof. Eduardo Gonzdlez V. (Espafia) - Viernes 30/10/2020
El mensaje persuasivo en las entrevistas personales
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WORKSHOP

MODULO IV - Semana 4
UN LIDER GLOBAL PARA UN MUNDO EN TRANSFORMACION

Prof. Estela Rojas (Paraguay) - Lunes 02/11/2020 - Clase en vivo
Lidere desde la comunicacién persuasiva

1. Ellider senala el rumbo, alinea a la gente, motiva e inspira

El lider global de hoy.

La palabra y el silencio en el lider.

La escucha empdtica.

El liderazgo emocional.

Emocion, persuasion y motivacion.

Errores comunes en la comunicacién de los lideres.

Percepcion y proyeccion del liderazgo.
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Técnica de liderazgo.

Prof. Maricela Gastelu (México) - Martes 03/11/2020
Motivacioén y coaching

Prof. Santiago Comadira (Argentina) - Miércoles 04/11/2020
Negociar siempre, negociar para avanzar

. La comunicacion persuasiva en la negociacion eficaz.

2. La palabra vy el silencio en la negociacion.

Prof. Arlén Narvaez (Venezuela) - Jueves 05/11/2020 - Clase en vivo
Un lider no rehaye del debate y la confrontacién cuando son necesarios

1. La comunicacién persuasiva en el debate y la confrontacion.

2. El orden argumental eficaz en el debate.

3. El cuerpo también se expresa en el debate y la confrontacién.

Prof. Pablo Martin Diez (Espafa) - Viernes 06/11/2020
Técnicas de gestion de equipo y conduccion de reuniones
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CUERPO DE PROFESORES

17 ESPECIALISTAS DE 10 PAISES

Argentina, Colombia, Ecuador, Espafia, Honduras,
México, Paraguay, Perd, Uruguay y Venezuela

SANTIAGO COMADIRA
(Argentina)

Director de la agencia de Consultoria

Sherpa.

PABLO MARTIN DIEZ

(Espania)

Esp. en Gamificacion, negociacion
y Gestion de equipos. Univ. Camilo
José Cela de Madrid.

DANIEL ESKIBEL

(Uruguay)
Experto en Psicologia Politica.

MARICELA GASTELU
(México)
Especialista en Oratoria México.

ESTELA GONZALEZ DE ROJAS
(Paraguay)
Directora General de Postgrado

de la Univ. Columbia del Paraguay.

MARIA FERNANDA GONZALEZ
(Colombia)

Profesora de la Univ. de la Sorbona
en Francia.

EDUARDO GONZALEZ VEGA
(Espania)

Esp. en Comunicacion Politica.
Univ. Camilo José Cela de Madrid.

DINO RAUL JIMENEZ

(Pera)
Director de la Agencia Coplan.

GALO LIMON

(México)

Director del Instituto Mejores
Gobernantes de México.

OSWALDO MORENO

(Ecuador)

Presidente de la agencia Consultores
politicos independientes de Latinoamérica

ARLAN NARVAEZ-VAZ

(Venezuela)

Prof. Universidad Central de Venezuela
y Dir. Agrupacién Universitaria Debate

MAXIMO PAZ

(Argentina)

Decano de la Facultad de Comunicacion
de la Universidad de El Salvador.

GISELA RUBACH

(México)

Estratega electoral y de Gobierno en
México.

LUIS RENE SUAZO

(Honduras)

Subsecretario de Estado en los
depachos de Comunicaciones
y Estrategia Presidencial.
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PROFESORES COORDINADORES DEL WORKSHOP

JORGE SANTIAGO BARNES

(Esparia)

Director del Centro Internacional de
Gobierno y Marketing Politico de la Univ.
Camilo José Cela de Madrid.

Correo electrénico:
jfsantiago@ucijc.edu

NELSON OXFORD

(vVenezuela)

Comunicador Social y Consultor Politico.
Dir. de Education Development Systems.

Correo electrénico:
nelson.oxford@gmail.com

PACIANO PADRON

(venezuela)

Profesor DE URBE University y

\'ﬂ Dir. de Education Development Systems.

Correo electrénico:
pacianopadron@gmail.com

CONTACTO
Direccién: 2550 NW 100th Ave, Doral, FL. Miami, 33172.
Teléfonos: 844-744-8723 Extension 214
E-mail: URBE Advance: advance@urbe.university
Redes Sociales: @urbeadvance, @cimap
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